Travaux de rénovation, réparation
d’ascenseur ou livraison de mazout
sont autant d’oceasions pour les
syndics de recolter quelques enros.
1.5 commissions occultes sont
unanimement condamnées mais la
pratique perdure. Davantage
dimplication des copropriétaires
préviendrair les usages douteux.
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aF svadic ef des fournisseitrs ? Bien siir que
non. Comme souvent, les mauvais Eldves font
plus debmitqueleebom.u tendance & la com-
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EUROS FACILEMENT GAGNES
Les commissicns Jcculies peuvent atteindre
oI5 montants porticuligranier. 4Izv‘s. D'aprés
le 5NPC, qui reliz [a plainte L porie U'sffaire 5
Vattention du -iinfstre de tutelle, un syndic =
récemment récicmé 23 402, 15 &1+708 8 11
arrensoritte. Soit fion *1oins de... 9 % du
chiiTrs d'affaires réalisé par *e presictaire dans
lus dilFérentes conropriétés gré:s par le
syndi. en 2011, Tendf AL, pe ot fannée 2012,
¢est une eelopge de 39 180, 7 euros Yuis
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“ﬁumsmqmmnmdﬁmmnbﬁer;cnaidﬁre-
fuser qu'une dizaine de propositions de commis-
sions sur des milfier. de transactionr. Maintenant,
quand lz démarche vient du sgmdic, c'est sirement
possible.® Les professionnels le savent, parmi les
sociétés de gestion, il y a des “Monsieur 105" et

des fournisseurs gui demandent “aies vows, cest
mrmuemkpn&&lem" “Cest la gungréne de
la gestion de copropriété mais on sait bien que ¢a
existe quand on reprend des immeubles”, ajoute
Frédéric de Bueger. Dans le choix du syndic, le
maitre mot est le bouche-d-oreille. “Avant de
choisty, il ne fuut pas hésiter & demander des réfé-
rences dan: phmeurs imineubles®, prévient Oli-
vier Hamal. “ Onpeutdé;aregavder'urkmedelu

Banigue mationale 5i les comptes annitels ont bien
été déposés”, ajoute celui qut proposeta bienttt
un label. “Le SNPC dans quelques mois
une certifieation des syndic. Nous demanderons

ires de nous teny ai couvant de
euolmandelagesmm
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dans su coproprifte, exnllque
Flvéds.'n.demmummmqomé enpro-
priétaires sont passifs. Beaucoup ne viennent pas
aux asvernblées” Un engigement et une
meilleure attention des usages du syndie eom-
pliquent 1a gestion d . Des pratigues pro-
ches du coramissionnemnent occulte sons détec-
tables, Certdines sociétés de gestion promettent
une rétrocession aux mpmpnétés grice & leurs
bonnes négociations auprés de fournisseurs.
Dans les faits, les 1istournes n’arrivent que rare-
ment sur les comptes des copropriétés. Une lee-
ture attentive des relevés transmis par le syndie
permet d’éviter ces “oublis”. Quant aux?ono—
raires trop bon marché, ils doivent douner la
puce & Uoreille, “Au prix oii sont des concurrents,
on imagine qu'ils dofvent toucher ailleurs”, glisse
Frédéric de Bueger. “iéme son de cloche du cbté
des fournissenrs : “chaque travail a un prix i me -
D'emrré,xh"ertbmmoupmmnscher cest avssi

dotvent foroément s'arranger Gutrement”, ajoute
Hervevanmlckevursel agent immobitier chez

IND Managements. Et le professionne] de con-
clure, “le principal choix ne doit pas étre fuit uni-
quement en fonction du prix mais en fonetion du
prix por rapport & lu qualité®.




